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<p>CuAjntica Activa Audiolibros se enorgullece en presentar el audiolibro en espaAzol:
"ConvA®©ncete, ConvA©ncelos", Jack Nasher es una autoridad internacional en el arte de
percibir e influir en las personas. Es asesor de negocios y fundador del Instituto de Negocios
que lleva su nombre. TambiA©n imparte la asignatura de AdministraciA3n de Empresas y es
un autor de gran A©xito internacional. Actualmente es profesor en la Universidad de Stanford.
Sus enseA+anzas tienen mucho A©xito en paA-ses tan dispares como muy Alemania, Rusia,
China y otros mAjs.</p> <p>En las revistas Harvard Business Manager y Huffington Post han
aparecido artA-culos sobre A©| asA- como, de su autorA-a. ESTE AUDIOLIBRO " Aj
CONVA%NCETE, CONVA%NCELOS ! " TE ENSEA'A A :</p> <p></p> <ul> <li>Demostrar
tus habilidades.</li> <li>Diferenciarte de los demAjs.</li> <li>Lograr ventaja competitiva.</li>
<li>Convencer a tus posibles clientes de que tus servicios o productos son mejores.</li>
<li>Controlar una gran parte de lo que otros piensan de ti.</li> <li>Convertirte en tu propio
agente de Relaciones PACblicas. if¥% Usar herramientas efectivas para dar la mejor
impresiA3n.</li> <li>Lograr mejorar tu propia percepciA3n y evaluar con precisiA3n la habilidad
de los demAjs en reuniones, presentaciones o conversaciones cruciales.</li> <li>Convencer a
todos que te deben apreciar y respetar como nunca antes.</li> </ul> <p>Comprender e
implementar estas tA©cnicas y herramientas, para que tus colaboradores y la empresa en la

que trabajes tambiA©n se beneficien.</p>
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